
Wir verbinden Marken mit Menschen.
Unsere Produkte stiften Identität. www.daiber.de

Als Gustav Daiber GmbH stehen wir seit dem Jahr 1912 für Tradition und Qualität. Wir sind eine der führenden 
Corporate-Fashion-Plattformen Europas in den Bereichen Freizeit-, Sport- und Business-Bekleidung sowie 
Workwear. Unser Familienunternehmen agiert weltweit und handelt stets vorausschauend und innovativ.

Das erwartet dich 
•	� Ganzheitliche Betreuung von Bestands- und Neukunden  

im Bereich B2B im zugewiesenen Verkaufsgebiet 
•	� Erstellung sowie Nachverfolgung von Angeboten und Aufträgen 
•	� Führen von Kundengesprächen mit Präsentation der  

Kollektion und Nutzung von Marketinginstrumenten 
•	� Beratung der Kunden in allen technischen und  

kaufmännischen Fragen (u. a. Druckerei / Stickerei) 
•	 Eigenständige Tourenplanung und Koordination von Terminen 
•	 Teilnahme an Messen und Fachveranstaltungen 
•	� Eigenständige Weiterentwicklung des zuständigen Vertriebs-

gebietes sowie Erschließung von neuen Marktpotenzialen
•	 Verantwortung für Kennzahlen und Umsätze in dem Gebiet

Das bringst du mit 
•	� Du bist bereits erfolgreicher Außendienstler und die  

Reisebereitschaft steckt in Deinen Genen
•	� Idealerweise hast Du eine abgeschlossene kaufmännische 

Ausbildung oder ein kaufmännisches Studium und Textil- 
erfahrung (auch Branchenfremde und/oder Quereinsteiger 
sind ggf. willkommen) 

•	� Du bist unser direkter Kontakt zum Kunden sowie das Aus-
hängeschild unseres Unternehmens. Deine Kommunikations-
fähigkeit sowie ein kundenorientiertes und freundliches 
Auftreten sind uns besonders wichtig

•	� Das Arbeitsfeld „Vertrieb“ erfordert für uns eine hohe Einsatz-
bereitschaft sowie Zielstrebigkeit und den Willen, etwas zu 
bewegen

•	 �Du kannst flexibel auf unterschiedliche Situationen reagieren 
und behältst dabei trotzdem eine strukturierte und analytische 
Arbeitsweise 

•	 �Du bist sicher im Umgang mit MS Office und besitzt den  
Führerschein der Klasse B

Was wir bieten 
•	� DAIBER MACHT’S SICHER: Zukunftssicheres und innovatives 
Familienunternehmen mit flachen Hierarchien 

•	 DAIBER MACHT’S VIELSEITIG: Abwechslungsreiche Tätigkeit 	
	 in internationalem Arbeitsumfeld mit viel Handlungsfreiraum 
•	 DAIBER MACHT’S WERTSCHÄTZEND: Offene Feedback-Kultur 	
	 mit einem werteorientierten Leitbild 
•	 DAIBER MACHT’S SPANNEND: Übernahme von spannenden 	
	 Projekten 
•	 DAIBER MACHT’S LANGFRISTIG: Fachliche und persönliche 	
	� Weiterentwicklung sowie überdurchschnittliche Vergütung 

und Firmenwagen (inkl. Privatnutzung) 
•	 DAIBER MACHT’S ATTRAKTIV: Attraktive Sozialleistungen 
	 (u. a. Corporate Benefits, JobRad, EGYM Wellpass® Firmenfitness) 
 
Haben wir dein Interesse geweckt? 
Dann lasse uns deine vollständigen Bewerbungsunterlagen  
(Anschreiben, Lebenslauf, Zeugnisse) inklusive deiner  
Gehaltsvorstellung und eines Eintrittstermins gerne über unser 
„Online-Bewerbungsformular“ auf der Homepage zukommen  
oder per E-Mail an bewerbung@daiber.de 

Gustav Daiber GmbH
Frau Carina Wißmann
Vor dem Weißen Stein 25-31
D-72461 Albstadt 

Wir suchen einen

sowie im Homeoffice für die Vertriebsregionen Großraum Hamburg, Düsseldorf, Koblenz und Trier  
(Gesamtgebiet „Nord-West-Deutschland“)

GEBIETSLEITER AUSSENDIENST (m/w/d) 


